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BSTBearings.com TUTORIAL: 

 
AN WEN KANN ICH VERKAUFEN? 

 
11.- BST UNIVERSAL UNTERNEHMEN KONTAKT LOCATOR 

 
Die Betriebsfunktion "An wen kann ich verkaufen?" Die fünf verschiedenen Kontaktmöglichkeiten zur Förderung 
des Verkaufs der Produkte und Dienstleistungen der verbundenen Unternehmen von BSTPortal.com werden wie 
folgt separat definiert: 
 
1) Firmensuche Mit BSTBearings.com verbundene Unternehmen 
2) Universal Unternehmen Kontakt Locator Weltweiter Unternehmensstandort: Partner und 

potenzieller Markt. 
3) E-Mail-Nachrichten Übermittlung von E-Mails nach Branche, Land und 

geografischem Gebiet. 
4) Kaufanfragen Produktanfragen 
5) Firmensuche - Historische Aufzeichnung der 

Nachfrage nach Ersatzteilen 
Querverweis: Wer und was wurde angefordert. 

 
Verwendung des Programms: Konsultationsmittel, um Informationen über Kunden und potenzielle 
Interessenten aus der BSTPortal.com-Datenbank zu erhalten: Berichte, die von segmentierten Märkten nach 
"Branche", "Art des Kontakts" angefordert werden müssen, "Land" und "Art der Suche" geteilt durch "Stadt", 
"Bundesland" oder "Provinz". 
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EINSCHRÄNKUNGEN GELTEN. GÜLTIGER SERVICE FÜR MITGLIEDER DER JÄHRLICHEN MITGLIEDSCHAFT. 
 
BSTBearings.com http://www.bstportal.com/bstbearings/estadisticas.php?lang=ale 

 
Der "Universal Kontakt - Firmen Locator" befindet sich in der operativen Funktion "An wen kann ich verkaufen?". 
 
Schritt 1.- Gehen Sie zur operativen Funktion und wählen Sie: An wen kann ich verkaufen?  Potentielle Käufer? 
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Schritt "A": Um den Inhalt der Informationen anzuzeigen, klicken Sie auf den Link "An wen kann ich verkaufen?" 
(Potentielle Käufer?). Die Ergebnisse sind wie folgt: 
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Schritt 2.- Liste potenzieller Interessenten. 

A: Klicken Sie auf die Funktion "Firmensuche", die zu den Optionen von An wen kann, ich verkaufen? 
(Potentielle Käufer?) 

B: Die Datenanzeige ist wie folgt: 
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Schritt 3.- Klicken Sie auf den Link: "STATISTIK: LISTE DER KUNDEN UND POTENZIELLEN PERSPEKTIVEN." 
 
Wählen Sie nach Abschluss von Schritt 2 die Optionen in der Liste der Kunden oder Interessenten nach "Branche", 
"Kontakttyp", "Land", "Suchtyp" nach "Stadt", "Bundesland" oder "Provinz" aus. Um die Informationen 
anzuzeigen, klicken Sie auf die operative Funktion „Suchen“. 
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Schritt 4.- Wählen Sie nach Abschluss von Schritt 3 eine der Alternativen aus, um den Bericht zu erhalten. 
Beispiel: Die Informationen zur Auswahl des Landes, in diesem Fall der "United States of America", lauten wie 
folgt: "Potenzielle Kunden Großhandelszentralen: 736." 
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Schritt 5.- Um Informationen zu den in Schritt 4 beschriebenen potenziellen Interessenten zu erhalten, klicken 
Sie auf die angegebene Anzahl von Interessenten. Beispiel: "United States of America" insgesamt 736. 
Anschließend wird ein Bericht in alphabetischer Reihenfolge sowie die Kontaktinformationen und der Standort 
jedes Unternehmens angezeigt. 
 

 


